
01

株式会社ウィニングフィールド
会社概要＆実績一覧

〒248-0012
株式会社ウィニングフィールド

神奈川県鎌倉市御成町11-37 小林ビル1F
Mail：info@winningfield.net

担当：勝原

mailto:info@winningfield.net
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弊社概要

弊社は【勝てるフィールド】を探しながら
【オールインワンセット】Webマーケティングをご提供致します
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弊社概要
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◆事例 接骨・整骨整体院＠東京

同じ商圏でも20店舗ほど整体院がある超激戦区域。商圏が限られていて
競合がひしめく中でどう強みと差別化、優位性を持たせるのか？の
※3C分析を行い（3C分析とは？自社、競合、顧客の頭文字Cをとった
マーケティング分析。自社の戦略立案の指標となる分析方法）

【ゴルフ障害専門、改善率91.4% 腰痛にならない運動療法指導】

としてゴルフをやられている方でゴルフファー特有の腰痛、頚部痛、
ゴルフ肘などに特化した施術プログラムを作り、それをそのままLPにお
こしリスティング広告を出稿。

開始1ヶ月で

CV（コンバージョン）数が 3.9倍に増加！

◆事例 プライベートジム＠北海道釧路

釧路で初のプライベートジムのオープン立ち上げとしてサイト制作ディ
レクション（LP）および、WEB広告運用など包括的にWEBコンサルテ
ィングに携わる。

サイト公開＆広告配信開始3ヶ月で

CV（コンバージョン）数が 平均50件／月
CPA（獲得単価）が 平均1500円前後！！
※客単価は月19,800円～

2. クライアント成果実績（一部公開）
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◆事例 アプリダウンロードキャンペーン＠東京

首都圏並びに都市圏の慢性的なコインロッカー不足を解消すべく、飲食
店や民家のデッドの時間帯の有効活用としてCtoCによる荷物預かりサー
ビスのマッチング＆検索のアプリのリリースによる無料DLの拡散キャン
ペーンの支援。FB Ads、GDN、YDN、TW Adsによるアプリインスト
ール促進サポート。

サイト公開＆広告配信開始1ヶ月（初月：2017年2月）で

CV（コンバージョン）数が 1562件！
CPA（獲得単価）が 平均 260円！！

◆事例 オンライン上の某企業のWiFiの新規顧客獲得キャンペーン＠東京

LP制作、記事LP制作を行い、フェイスブック広告にて配信。獲得に対
してエリア制限などもあったため、途中で範囲を変えたにも関わらず初
月（約3週間）にて上記数値を達成。

CV（コンバージョン）数が 平均75件／月
CPA（問合せ単価）が 平均3500円前後！
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お肉を美味しく食べられる低音調理器具の通販の拡販支援。主にFB Adsの運用代行。

動画クリエイティブ、画像クリエイティブの差し替えとキャンペーン、広告セットのメンテナンス

サイト公開＆広告配信開始1ヶ月（初月：2017年6月1日～2７日まで）で

CV（コンバージョン）数が 206件！
CPA（獲得単価）が 平均 1409円！！

※客単価は19,800円、他33,660円、
69,300円、128,700円コース等

※日売上30～40万円 日広告費 32000円前後
広告比率 8～12％

◆事例 低温調理器具＠東京
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◆事例 ヨガインストラクター養成スクール＠全国8ヶ所

ヨガインストラクター養成スクールの募集用のLP（ランディングページ）を用意し、そちらに対してWeb広告をかける
。それぞれの募集地域でのヨガ系インストラクターを属性ごとにセグメントを分けてグーグルアドワーズ、ヤフープロ
モーション広告の検索広告、追跡型広告（リマーケティング広告）を用いて見込顧客の刈り取りに成功。
客単価が28,6000円～306,000円 / 1名 のところ、

開始3ヶ月目で

月平均のCV数（コンバージョン数：問い合わせ＆来場数）30件/月

CV単価（コンバージョン単価：1件あたりの問い合わせ＆来場数） 28530円！



09
Copyright (C) WINNINGFIELD.LTD.All Rights reserved 

その他、、、（一部公開）
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株式会社ウィニングフィールド 代表取締役 勝原 潤

富山県出身。大学卒業後、複合機・通信商材の営業代行のベンチャー会社にて自身が統括す
る部署が2004年度日本テレコム『おとくライン』、YahooADSL 新規顧客獲得・契約本
数グループ1位の記録を打ち立てる。

その後ダンス系エンターテイメント会社にて雑誌の編集・広告営業〜編集長代行〜副社長と
経る。商品プロモーションのプランニング、販売促進、キャスティング業務、イベントの企
画・制作・運営や全国規模のオーディションの企画・主催、海のイベントやフェスなどの開
催など様々な広告やプロモーション事業に携わる。

また、外資系広告代理店のデジタルマーケティング部に在籍し、大手グローバルIT企業の広
告運用チーム在籍、また自社サービスのリスティング広告で月1500～2000万円の運用経
験を持つ。

様々な企業・店舗の広告提案やプロモーション案件、広告運用に関わり、集客や売上に貢献
してきた実績を元に起業。

多数のネットの広告プロフェッショナル資格を元に現在は中小企業・店舗を中心にWEBマ
ーケティングやWEB広告を使ったWEBコンサルティングと物販、WEB広告に関する講座な
どを展開中。

http://winningfield.net/

Copyright (C) WINNINGFIELD.LTD.All Rights reserved 

◆Yahoo!プロモーション広告プロフェッショナル認定資格（ベーシック【基礎】、アドバンスト【運用・上級】両取得）
◆GoogleAdwords認定試験合格（基礎・検索連動型広告、ディスプレイ広告）グーグルパートナー取得
◆グーグルパートナー認定資格（セールスパートナー）保持

プロフィール

http://winningfield.net/
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【実践・ワーク型】Facebook広告
を効果的運用する超集客勉強会

講師 参加総数延べ 80名

FB広告の概要と仕組み、広告種類、
キャンペーン目的、ページ作成ワー
ク、FBページランクの効果的な上げ
方、重要なペルソナ設計、画像クリ
エイティブのテスト手順、予算割り
概念など1DAY講座

成約率の高いLP構築方法×爆発
的に売上があがるWEB広告運用
勉強会
講師 参加総数延べ 150名

どのように自社のサービスやコ
ンテンツを競合他社と差別化と
優位性を持たせてLPに反映させ
るのか？また、効果的なWeb広
告の使い方など

WEBコンサルタント養成講座
講師 参加総数延べ 70名

様々なWEB集客の方法を学び、プロ
モーションスキルやサイトの解析、
顧客分析などを一通り学びながら自
店舗や多店舗に限らず、様々な業種
・業態の手助けができるようなWEB
コンサルタントの養成をする講座

【その他、主な講演実績】

2015年、2016年 リスティング広告プロフェッショナル養成講座（PPC WORKS）講師
6ヶ月間集中講座 第1期、第2期 参加総数延べ 550名以上 受講者 177名

2016年 集客特化型WEB広告講座（SPECIAL FORCES）講師
3ヶ月間集中講座 第1期 参加総数延べ 350名以上 受講者 65名

2017年 朝活＠富山、朝活＠富山プレミアム 講師 参加総数延べ 35名
公益財団法人 富山県新世紀産業機構 講演 参加総数 55名

プロフィール
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セミナー開催実績 ： 2015年8月～2019年2月まで（約3年半）
WEB広告に関するセミナー（リスティング、SNS広告）

主催・講師講演回数 合計 100回以上！

Copyright (C) WINNINGFIELD.LTD.All Rights reserved 
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常に多数の高評価を頂いています！！

Copyright (C) WINNINGFIELD.LTD.All Rights reserved 

http://winningfield.net/sannkasya

http://winningfield.net/sannkasya
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WINNINGFIELD（ウィニングフィールド）の強み

WINNINGFIELD（ウィニングフィールド） 4つの強み

Copyright (C) WINNINGFIELD.LTD.All Rights reserved 

他社に負けない
価値提供に対する
格安料金体系

圧倒的なPDCA
サイクルを回す
スピード

徹底的な
商材および
顧客リサーチ

クライアント
ファーストの
柔軟な対応

“『価格・スピード・質・サポート』”の4項目において 他社のどこにも負けない
と自負しております。特に徹底的なマーケティングリサーチにおいてはお客様のビ
ジネスにおいて複数の切り口の選定とニーズ＆ウォンツの深堀りを行い、LPへの
コンテンツ反映とWeb広告の運用効果で高い満足度を維持しています。
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ご案内：サービス

Copyright (C) WINNINGFIELD.LTD.All Rights reserved 

◆Web広告運用代行 （リスティング広告、SNS広告）
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ご案内：サービス

◆Web広告運用代行 （リスティング広告、SNS広告）
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ご案内：サービス

◆Web広告運用代行 （リスティング広告、SNS広告）
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ご案内：サービス

◆WEB広告運用代行 （リスティング広告、SNS広告）
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Webコンサルティングサービス

◆総合Webディレクション・コンサルティングサービス

◆Web担当者・業務インハウス支援

弊社がご提供するWebコンサルティングサービスは大きく分けて2つのプラン

Web広告・SEO対策・サイト解析・その他
制作物にまつわる、Webからの売上を最大化
させるための戦略立案、戦術や四半期ベース
の数値改善

貴社のWebディレクター＆総括マネージャーに
なってWebからの売上を上げるために

働くイメージです！

現在社内にいらっしゃる担当者をWebコンサ
ルタント並みに育てて、将来的に社内でWeb
の販促・プロモーション、制作や広告運用な
どが出来て、戦略立案、数値改善のスキルを
付けてもらうプランです。

貴社のWeb担当者を期間を設けて習得させて
どのように育てるのか？

教育係の上司を付けるイメージです！
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ご提案内容について

◆総合Webディレクション・コンサルティングサービス

Copyright (C) WINNINGFIELD.LTD.All Rights reserved 

社内に複数の部署（事業）が存在し、それぞれのWebからの売上や
費用対効果などを管理されていたり、各担当者がぞれぞれのweb担当を行っており、
戦略的にwebの目標を立てられない、点が線になっていない企業様等

【対応業務】

Web広告、SEO対策、サイト解析、SNS施策、コンテンツマーケティング、
オウンドメディア構築、その他制作物等

【アクション】

⇒ 年間を4半期に分けて具体的な販促アクションやイベントなど確認
⇒ それぞれの役割分担や各案件の状況確認、目標確認、手段とスケジュール出し
⇒ 適正な予算割りを行い、四半期ベースで費用対が出ているかのチェック
⇒ 四半期ベースでの目標設定
⇒ 毎月レポーティングおよび、月1回の対面によるMTG
⇒ 可能であれば日報、週報のすり合わせ、そちらをもとに対面MTG等
⇒ 必要とあれば社内研修の一環として勉強会（小セミナー）を月1回実施

弊社の担当者が責任を持って貴社のWeb施策の
担当統括マネージャー（もしくは幹部）となり

売上向上を必達としたディレクションを行います。
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ご提案内容について

Copyright (C) WINNINGFIELD.LTD.All Rights reserved 

社内に作業や情報を取りまとめて指示出しができる担当者はいるが、Web知識や
ディレクションに乏しく、そういった担当者を育てて目標とする数値に達するための
スキルと知識を習得してもらう企業様向けのプランになります。

【対応業務】

Web広告、SEO対策、サイト解析、SNS施策、コンテンツマーケティング、
オウンドメディア構築、その他制作物等

【アクション】

⇒ 具体的にいつまでにどうなっているべきか？のスケジュールプランをお送りします
⇒ 貴社担当者との行ったアクションや問題点、現状の数値を週報としてメールをお送り致します。
⇒ 適正な予算割りを行い、四半期ベースで費用対が出ているかのチェックしご報告
⇒ 四半期ベースでの目標設定
⇒ 毎月レポーティングおよび、月1回の対面による現場担当者、窓口担当者との3者MTG
⇒ 必要とあれば社内研修の一環として勉強会（小セミナー）を月1回実施

貴社のWeb担当者を期間を設けて習得させて
どのように育てるのか？

担当者の教育係として研修とOJTを行って育てていきます

◆Web担当者・業務インハウス支援
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総合Webディレクション・コンサルティングサービス
通常料金 半年保証 通常60万円/月
通常料金 年間保証 通常50万円/月（税別）

Web担当者・業務インハウス支援
通常料金 半年保証 通常40万円/月
通常料金 年間保証 通常35万円/月（税別

ご案内：サービス内容

Copyright (C) WINNINGFIELD.LTD.All Rights reserved 

料金体系
Webマーケティングスキルを社内で保有することによって
ノウハウが蓄積され、データが【財産】となり
今後、Web施策で困ることはなくなります。
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WEBマーケティング＆WEB広告講座とは？

月1回のWebマーケティング＆Web広告講座とは？

Copyright (C) WINNINGFIELD.LTD.All Rights reserved 

インターネットを活用する際、悩みのトップ３に入るのが

「集客・アクセスアップ」や「認知のための拡散や拡販」

Web集客の正しい概念と自分が選ぶべき集客方法を学ぶ必要が
あります。

各々の特性を理解し、目的に応じた選択をして行く事と各々の
特性によるターゲティングの違いを踏まえて広告媒体を活用し
て頂くことによって自由自在にアクセスを集めて拡散・販売・
収益などを上げることができます。

この講座は初めてWeb広告に関することなど一から順序良く学
びたい方向けの、ネット初心者向けの講座
※その他講座コンテンツは多数！

弊社主催の勉強会＆セミナーに参加された方々の声
http://winningfield.net/sannkasya

弊社主催の勉強会や講座を受けた方で実践し、収益をあげた成功事例
http://winningfield.net/seikojirei

基本的には企業の状況に合わせた
オーダーメイド的な形で対応させ
て頂きます！

http://winningfield.net/sannkasya
http://winningfield.net/seikojirei
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WEB集客と言っても、実は大きく分けるとたった「３つ」しかありません。

各々の特性を理解し、目的に応じた選択をして行く事と各々の特性によるターゲティングの違いを踏まえて
広告媒体を活用して頂くことによって自由自在にアクセスを集めて拡散・販売・収益などを上げることができます。

当たり前のことを言いますが、、、

ビジネスで最も重要な事・・・それは、お客様のニーズを満たす事。
ビジネスで最も困難な事・・・それは、お客様の本当の声を聞く事。

WEB広告出稿によって取れる『データ＝数字』は、お客様の【行動】がベースとなった【本当の声】です。

【口】は嘘を付きますが、【行動】は嘘を付かないですよね？

ご存じの通りインターネットはまだまだ進化します。ＷＥＢ広告市場は毎年１０％以上の伸びています。
市場の拡大に伴い、ＷＥＢ広告の機能がどんどん進化します。より複雑かつ精度が高く広告の品質が高まります。
インターネット集客に対するニーズは益々一層高まります。

しかし、依然としてＷＥＢ広告を使ってうまく見込み顧客の獲得＆集客に成功している企業や店舗が少ないのが現状で
す。

このWEB広告は現在普通に一個人で当たり前のように簡単にいろんな媒体に出稿することができます。上述した通り
「WEB広告市場」は右肩上がりの成長市場です。

そして、周りを見渡せばブログやＳＮＳや動画を使う人は沢山居たとしても、WEBマーケティング＆WEB広告で
集客に成功しているところは少ないです。そもそもそういった情報すら届いていないのですから、、、

7. 最後に

Copyright (C) WINNINGFIELD.LTD.All Rights reserved 
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それに対して、集客に困っている店舗オーナーやWEBサイトオーナーは幾らでも居ます。そんな流れから見ても、
今すぐ自社の魅力を削ってまでポータルサイトや媒体に高い金額を支払って出稿するよりも、

【自社や自店舗の強み】を最大限に活かしてプロモーションする時代に突入しており、
それこそ今すぐ自社・自店舗にてやるべきです。

ですが、それでもWEB広告やマーケティングに足踏みする人たちがいます。

その理由として「難しそう」だとか、「広告費がかかる」など言われています。

この『広告費がかかる』をよく耳にします。

ただ他の手段だと『時間と労力』が膨大にかかりますので広告費と時間と労力をそれぞれ同じ

【コスト】

だと考えた場合に、私はそこまでの欠点には思えません。

むしろ、数ヶ月もの時間と労力を『広告費』で賄えるとすれば『お金が出て行くこと自体』は欠点ではありません。

そこから

【費用対効果】

を生めない人がデメリットと思っているだけです。

広告の本質をそう捉えて、WEB広告の概要が理解出来て、広告出稿におけるデータ取得そのものが、自社＆自店舗の資産構築
と捉えて頂き売上アップのための通過点として捉えて頂けたらと思います。我々は常にそういった部分をクライアント様と共
有し、一緒に成長していけるパートナーシップを組んでいければと思います。

株式会社ウィニングフィールド
代表取締役 勝原 潤


